Anmeldecoupon

Ja, ich buche folgende Eintrittskarten:
Preise pro Person/Abend | Eintrittspreise inkl. 19 % MwSt.

2 Preiskategorien:

a Einzelkarte

Bitte die Anzahl der Karten in der gewiinschten
Vortragsnummer (siehe innen) eintragen

—=]
l
% 10er Abo (20,00 Euro Ersparnis pro Abend)

Bitte die Anzahl der Abos eintragen

Alle 10 Vortrige

Veranstaltungsort:
Kulturzentrum PFL Oldenburg
Peterstrasse 3, 26121 Oldenburg

Jeweils dienstags von 19.30 bis 21.00 Uhr

Einlass ab 19.00 Uhr

Nach dem Vortrag stehen die Referenten fiir Gespréiche bis ca.
22.00 Uhr zur Verfiigung.

Sie erhalten einzelne Eintrittskarten, die jederzeit {ibertragbar,
jedoch vom Umtausch ausgeschlossen sind.

Die Anzahl der Pldtze ist begrenzt. Es besteht freie Platzwahl, eine
Sitzplatzreservierung ist nicht moglich.

Name, Vorname

Rechnungsdaten:

Rechnungsempfinger
Strale, Nr.

PLZ, Ort

Telefon

Fax

E-Mail

Kartenpreise

69,90 Euro

499,00 Euro

200,00 Euro Ersparnis
ggili. dem Einzelkartenpreis

Bitte einsenden oder faxen an:
Sprecherhaus® | Harwick 12 | D-48712 Gescher
Fax: +49 (0) 2542.8070.731

Vorteilspreis fiir
NWZ-Card Inhaber

59,00 Euro

10,00 Euro Ersparnis
ggil. dem Einzelkartenpreis

,Jeden Abend dabei sein!“

449,00 Euro

50,00 Euro Ersparnis
ggii. dem 10er Wissensabo-Preis

Informationen und Tickets:

Sprecherhaus®

Harwick 12, D-48712 Gescher

Tel.: +49 (0) 2542.8070.730 | Fax: +49 (0) 2542.8070.731
info@sprecherhaus.de | www.sprecherhaus.de

Oder buchen Sie ganz einfach online:

www.sprecherhaus.de

Nr. NWZ-Kundenkarte

Zahlung:

Die Zahlung der bestellten Karten erfolgt im Abbuchungsverfahren.
Bitte geben Sie nachfolgend die erforderlichen Bankdaten an.

Kreditinstitut, Ort
BLZ
Konto-Nr.

Unterschrift des Kontoinhabers/Karteninhabers:

Online im Ticketshop von SPRECHERHAUS® ist Zahlung
per Paypal moglich. Paypal bietet Thnen auch die Moglichkeit
der Bezahlung per Kreditkarte.

PayPal

Bl e

Ich bin damit einverstanden, Informationen vom Veranstalter Sprecherhaus® und der Nordwest Zeitung tiber deren Produkte unter der von mir angegebenen Adresse,
Telefonnummer oder E-Mail-Adresse zu erhalten. Diese Einwilligung kann ich jederzeit widerrufen. Bitte unterschreiben Sie Ihre Einverstandniserkldrung.

Datum, Unterschrift

NWZ-Impulse

2. VORTRAGSREIHE
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10 ABENDE | 10 TOP-REFERENTEN
WISSENSTRANSFER DER SPASS MACHT.

Info und Buchung:
www.sprecherhaus.de

ab 44,90 Euro
dabei sein!
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SPRECHERHOUS

Rohstoff Wissen
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ROHSTOFF WISSEN® -

wertvolle Wissensimpulse

Vorsprusy
Aurch Wisseu!

NWZ-Impulse

mitnehmen, Erfolge sichern,

ﬂ Stefan Verra

Wissen vertiefen.

2. VORTRAGSREIHE

a Dr. phil. Rebekka Reinhard

ﬁ Dr. Hans-Georg Hiusel

2042
ﬂ

Nach dem groBen Erfolg der NWZ 20.03.2012 17.04.2012 m \ 08.05.2012 . 05.06.2012 i 03.07.2012

Impulse —Vortragsreihe 2011 prisen- ﬁ': é

tieren wir Thnen nun die Fortsetzung! o Philosophin, E

Erleben Sie erneut 10 hochkariitige r ED}:gﬁ;tlz fslghi-lree g’g’:jﬁ;ﬁﬁgs_ %.

TOP Referenten und proﬁtieren Sie von ‘;“ (von Social Me- wissen und Bestsellerautor “; Unternehmer
Experte fiir & dia bis Mobile Personlichkeits- und Experte fiir 5 und Ausdauer-

deren Wissen. Sichern Sie sich mit dem Korpersprache > 1 Internet) entwicklung Marketing P {0 sportler

Wissen der Besten den entscheidenden Was sagt mein Korper Digitale Gesellschaft Die Sinn-Diéit! Die hohe Kunst der Kauf- NO LIMITS

Vorsprung. und warum weild ich Zukunft und Trends der digitalen Welt Wie wir der Perfektionsfalle entkommen Verfiihrung Wie schaffe ich mein Ziel

Seien Sie wieder dabei, wenn die TOP
Experten Deutschlands zu Gast in
Oldenburg sind. Die Nordwest Zeitung
bietet IThnen ein exklusives Seminarpro-
gramm: Komprimiertes Wissen enorm
unterhaltsam verpackt im praktischen
1,5-stlindigen After-Work-Format.

nichts davon?

So wirken Gang und Haltung,
Mimik und Gestik.

Mit vielen Live Demonstrationen und vollem
Korpereinsatz lasst Sie Stefan Verra ,.erleben®,
was Sie aus der Korpersprache herauslesen
konnen, mit welcher Gestik Sie Begeisterung
erzeugen und dabei sympathisch und kom-
petent wirken. Sie erhalten Tipps, wie Sie
Gegner schon an der Korperhaltung erken-
nen und so Konflikte schneller entschirfen
konnen. Wie Sie sexuelle Signale richtig (1)
deuten spielt er mit einem Augenzwinkern so
authentisch vor, dass sein Publikum biswei-
len nicht weil}, ob es sich in einem Seminar

oder im ,,wirklichen Leben“ befindet.

Die digitale Sphére hat inzwischen das Le-
ben der meisten Menschen verdndert - ob sie
wollten oder nicht. Aber nach welchen Regeln
funktioniert das Netz und wie prégt es die Ge-
sellschaft? Wie wichtig ist Facebook genau
und warum eigentlich? Ist die ,Cloud” nur
eine Modeerscheinung? Und was kommt auf
Staaten, Unternehmen und den Einzelnen zu,
wenn die Digitale Gesellschaft Realitit ist? Sa-
scha Lobo erklart hochst informativ und un-
terhaltsam, wie das Netz die Welt verdndert
und verdndern wird. Und warum das gut ist.

»Man muss nicht bei jeder Entwicklung

im Netz wie zum Beispiel Social Media
mitmachen. Aber wenn man sich dagegen
entscheidet, muss man genau wissen warum.
Und nicht ein diffuses Bauchgefiihl entschei-

In einer Zeit des Optimierungswahns und der
Schnelllebigkeit, der standigen Jagd nach Ho-
hepunkten, kommt das wirkliche Leben oft zu
kurz. Was, wenn wir bei der unermiidlichen
Suche nach dem Optimalen das Leben selbst
verpassen? In diesem Vortrag erfahren Sie,
was ein erfiilltes, gelebtes Leben ausmacht,
und warum Sie selbst am meisten dazu bei-
tragen konnen. Erfahren Sie Strategien fiir
den sinnvollen Umgang mit der Zeit und was
Gliick mit Moral zu tun hat. Lernen Sie das
Leben ganz neu und von seiner spannends-
ten Seite kennen — der unvorhersehbaren.

»Meine Mission ist es, die Philosophie aus dem
Elfenbeinturm herauszuholen und im Alltag
lebbar zu machen. Mut und Neugier sind die
besten Wege zu einem selbstbestimmten und

Erkenntnisse aus der Gehirnforschung

Etwas, was keine Emotionen auslost, ist fiir
das Gehirn wert- und bedeutungslos. Wert-
steigerung von Produkten, Marken und
Dienstleistungen ist nur {iber Emotionalisie-
rung moglich — auch Geld ist tibrigens hoch-
emotional. Emotional Boosting bedeutet: Die
tausend Moglichkeiten der Emotionalisie-
rung konsequent nutzen. Spannend stellt Dr.
Hans-Georg Hausel die neuesten Erkenntnis-
se der Gehirnforschung fiir Marketing und
Verkauf vor und zeigt anhand vieler Fallbei-
spiele, was zu beachten ist, wenn man einen
Logenplatz im Gehirn des Kunden besetzen
will.

»Marken, Produkte oder Services, die keine

JoeyKelly referiertin seinemVortrag eindrucks-
voll seinen Lebensweg als Unternehmer und
Ausdauersportler, den er mit Ausdauer, Zielen,
Willen und Leidenschaft konsequent verfolgt.
Bislang absolvierte er iiber 40 Marathons,
iiber 30 Ultramarathons, 9 Wiistenldufe, 3mal
das Radrennen ,Race Across America“ von der
West- zur Ostkiiste der USA, insgesamt iiber
100 Marathons, Ultramarathons und Iron-
mans, sowie tiber 100 Halbmarathons, Kurz-
distanztriathlons und Kurzdistanzwettkdmp-
fe. Bis heute halt er mit 8 [IronMan-Triathlons
innerhalb eines Jahres den Rekord.

»Du lernst durch den Ausdauersport Elemen-
te, die einen Menschen erwachsen machen,
Werte, die man braucht: Geduld, Ausdauer,
Stdirke, Ruhe, Ausgeglichenheit.

Veranstaltungsort: « o « : e oder el :
& ,Meine Meinung steht fest. Irritieren Sie mich den lassen. gliicklichen Leben. Emoﬂtlon“en auslosen sind fiir das Gehirn
& | Kulturbiiro nicht durch Tatsachen.“ (Konrad Adenauer) wertlos.
# |STADT OLDENBURG*™
Kulturzentrum PFL Oldenburg a ﬂ ﬂ a ﬁ
Peterstrasse 3, 26121 Oldenburg Mlchal Rossié Dr. phil. Hans-Michael Klein Astrid Posner Ingrid Amon
11.09.2012 y z \l 25.09.2012 16.10.2012 27.11.2012 11.12.2012
Jeweils dienstags l"ll
von 19.30 bis 21.00 Uhr i Kommunika-
. Leiter der Knigge tionswissen-
Einlass ab 19.00 Uhr Schauspieler, Akademie, schaftlerin,
Experte fiir die Vorsitzender Systemischer \
Alle Referenten sind auch bekannte non-verbale der deutschen Coach, Film- Experte fiir Kom- Expertin fiir
. | h und paraverbale Knigge-Gesell- schauspielerin, munikation und Stimm- und
Buchautoren und stehen nach jeder Ver- Kommunikation schaft Autorin Kreativitdt Sprechtechnik
ansmltung;‘g perso‘;lIIChe iuc}lll“gmel'l Souverines Verhalten in Benimm ist wieder in Status und QUERMACHER® Macht der Stimme
rungen und Gespriache am Biichertisc . e .s . .y . - TR
& P schwierigen Gesprachen outpatniy i et Durchsetzungsfihigkeit braucht das Land! Wi e Do Bl

zur Verfligung.

Den einzelnen Vortrag erhalten

Sie fiir 69,90 Euro, mit Ihrer
NWZ-Card fiir 59,90 Euro.

Bei Buchung aller zehn Abende bezah-
len Sie nur 49,90 Euro pro Abend, mit
NWZ-Card 44,90 Euro.

Nihere Infos und Buchung unter
www.sprecherhaus.de
oder rufen Sie unsere Service-Hotline

an: +49 (0) 2542.8070.730

»Zeit und Kosten sparender kann man dieses hochkaritige Seminarwissenznichtbekommen:

Das 1x1 des Gesprachsklimas

Keine Angst vor plotzlichen Angriffen, unfai-
rer Kritik, endlosen Diskussionen und guten
Ratschldgen. Michael Rossié zeigt Thnen, wie
Sie Konflikte ansprechen, Bediirfnisse er-
kennen und gemeinsame Losungen finden.
Wenn Sie nur lernen, rhetorisch geschulter zu
werden, mag das Gesprach ,gut ausgehen®,
aber das Verhiltnis zu Ihrem Gespréchs-
partner ist eventuell gestort. Oft sind es nicht
die Worte, die zu Problemen fiihren, sondern
die Art und Weise, wie etwas gesagt wird. Er-
lernen Sie in seinem Vortrag, wie man umfas-
sender an schwierige Gesprache herangeht,
mit dem Ziel eines authenti- schen Auftritts

in jedem Gesprach.

»Wer an Menschen herumschnitzt, macht sie
kleiner. Wer ihnen etwas zeigt, erdffnet ihnen

neue Moglichkeiten.“

N

Die Flegeljahre der Etikette sind voriiber. Dr.
phil. Hans-Michael Klein vermittelt in seinem
Vortrag die wichtigsten Grundlagen moder-
ner Umgangsformen fiir Business und privat.
Dass es dabei nicht stocksteif zugehen muss,
zeigt Dr. Hans-Michael Klein, der auf amii-
sante Art durch sein Thema fiihrt: ,Wer Knig-
ge beherrscht, seine Natiirlichkeit bewahrt
und den eigenen Charakter kultiviert, ist mit
personlichem Stil und allgemeiner Etikette in
Harmonie.“ Lernen Sie die kommunikativen
und psychologischen Hintergriinde erfolgrei-
chen Benimms.

, Trainiert nicht Euer Ldicheln,
trainiert Eure Herzen“

Beziehungs-Moglichkeiten optimal gestalten

Erst Regeln, dann Rekorde brechen

Leben ist Beziehungsgestaltung, beruflich
wie privat. Unser Verhiltnis zu uns und an-
deren bestimmt dariiber, ob wir gliicklich
sind, uns wohl fiithlen und ob wir Erfolg
haben. Aber wie genau steuern wir dieses
Verhiltnis? Astrid Posner zeigt Ihnen, wie
Sie sowohl auf der dufleren Ebene der Kom-
munikation (duferer Status), als auch auf der
inneren Ebene des eigenen Selbstwertes
(innerer Status) Ihre Handlungsfreiheit stér-
ken. Ein vollig neuer Blickwinkel: Status als
interaktives Verhdltnis, als Spiel. Nicht WAS
Sie sagen, WIE Sie es sagen bestimmt maR-
geblich Ihren Erfolg.

»Man will nicht nur gliicklich sein, sondern
gliicklicher als die anderen. Und das ist
deshalb so schwer, weil wir die anderen fiir
gliicklicher halten, als sie sind.“ (Charles-Louis
de Montesquieu)

Gerriet Danz verrit in seinem Vortrag, wie Sie
mit den QUERMACHER®©-Techniken spiele-
risch neue Ideen entwickeln, sich und Ihr Un-
ternehmen differenzieren. Er erkliart, warum
Kreativitdt und

Innovationskraft fiir Unternehmen immer
wichtiger werden, wie Sie Ihre Ideen erfolg-
reich umsetzen, mit System zu Income ma-
chen. Zentrales Thema: Das QUERPRASEN-
TIEREN. Sie erfahren, wie Sie fiir Thre Ideen
mit der KREATORIK©-Methode aufmerksam-
keitsstarke Prisentationen halten, das Publi-
kum in den Bann ziehen und Ihre Botschaften
gehirngerecht verankern.

»Gegen den Strich
ist unterm Strich erfolgreicher!”
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yHierist Wissensvermittlung und-unterhaltsamer Abendlimmenein Genuss!
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Die Stimme ist das Vehikel zu mehr Erfolg,
Tragermedium jeder Botschaft und Schliis-
selreiz in der Kommunikation. Sie wirkt un-
bewusst, ruiniert Messages oder untermauert
sie nachhaltig. Die untrainierte, gestresste
Stimme kann das beste Outfit unwirksam
machen. Die Macht der Stimme ist in allen
Sprachen gleich, weil sie gesetzmaligen
mechanisch-funktionellen und wahrneh-
mungspsychologischen Abldufen gehorcht.
In diesem Vortrag wird die Macht der Stimme
deutlich — und wie man diesen Machtfaktor
bewusst, wirkungsvoll und zielsicher einsetzt!

»Stimmtechnik und Sprechweise sind die
Turbo-Module zur maximalen Uberzeu-
gungskraft. Schone Worte allein sind zu wenig
fiir optimalen AnKlang und starkes Echo.“

SPRECHERHOUS!

Rohstoff Wissen



